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  شكر وتقدير:

  

  

  

والشكر  والشكر كله, أن وفقنا وألهمنا الصبر لإنجاز هذا العملاللهم لك الحمد 
موصول إلى كل معلم أفادني بعلمه من أولى المراحل الدراسية حتى هذه 

  اللحظة. 

كما أتقدم بالشكر الخاص للأستاذة المشرفة "بلخير فاطمة" التي قدمت لي يد 
  العون وساعدتني لإنجاز هذا البحث.

للأنابيب  alfapipeر عن تقديري الخالص لعمال مؤسسة ولا يفوتني إلا أن أعب
وبالأخص رئيس مصلحة التموين "عبد القادر شايب ذراع" والمكلف بالعلاقات 

  الجمركية "عمير إسحاق" اللذان أكن لهما كل التقدير والإحترام.

وكيف يسعني أن أنسا من أضاءا لي دربي وشجعاني من نقطة الصفر إلى الألف 
  ..خطوة أبي و أمي مدكما الله بالصحة والعافية وأدامكما تاجا فوق رأسي 

 

 

  

  

  

  

  



  

  

 

 

 

مساهمة فعالة في مبادلات التجارةتعتبر مؤسسة الفابيب من المؤسسات الإقتصادية في الجزائرالتي لها   

 الخارجية حيث أنها تقوم بالعديد من النشاطات الإقتصادية لتجسيد ذلك على الرغم من أن نشاطها بلغة 

 الأرقام يعتبر دون المستوى المطلوب 

مامدى مساهمة مؤسة الفابيب في مجال ولهذا فإن هذه الدراسة تتمحور حول الإشكالية التالية:   

  المبادلات التجارية الخارجية

سسة الفابيب لها دور كبير في مجالات المبادلات التجارية الخارجيةمؤالفرضية:   

تسليط الضوء على الدور الذي تلعبه المؤسسة في مجال  أهداف الدراسة:  

  المبادلات التجارية الخارجية

تنقسم إلى الأسباب الذاتية والموضوعية  أسباب إختيار الموضوع:  

الميول الشخصيالأسباب الذاتية:   

محاولة إثراء المكتبة بهذا النوع من المواضيعالأسباب الموضوعية:   

المنهج التحليلي المنهجية:  

إرتأينا من أجل الإلمام بالموضوع تقسيم الدراسة إلى فصلين محتوى الدراسة:   

 وكل فصل إلى مبحثين حيث تناولنا في الفصل الأول نظرة عامة حول مؤسسة 

فقمنا بدراسة ميدانية حول قسم التموين والقيامالفابيب أما في الفصل الثاني   

بالمبادلات التجارية على مستوى الدولة   

التموينمبادلات التجارة الخارجية, قسم ,  alfapipe المفتاحية:  الكلمات
الإستيراد. إجراءات  



   

  
  
  
  
  

: ل   ال
  

لجزائري  لجنوب  بيب الناقلة للغاز من أهم المؤسسات  وذلك لكبر حصتها السوقية وارتفاع رقم تعتبر مؤسسة الأ
ا مع الخارج، الأمر  لإضافة الى حساسية النشاط الذي تعمل فيهو المحتكر من طرف الدولة وتعاملا أعمالها 

 الذي دفع المؤسسة الى استغلال كل طاقتها من اجل المحافظة على هذه المكانة

Summary: 

The ALFAPIPE Corporation is considered one of the most important 

institutions in the south of Algeria due to its large market share and high 

turnover, in addition to the sensitivity of the activity in which it operates, 

which is monopolized by the state and its dealings with abroad, which 

prompted the corporation to exploit all its energy in order to maintain this 

position. 

  

  



  

  

ل ة اقة :الأول الف ل ف  ALFAPIPE ح

ارة ة ال ول ادل هي ال لع ت مات ال ود ع وال ة ال ل إنه .ال ة الأك ال ا تقل ال ل  الأع

ولي ًا دوار ولع ال ل في رئ ا إنه .العال تارخ ت ً ع أ ات الأول ال ل ارة للع ة ال ي الأج  ال

م ات مع بها تق اد لأن ال ي أو الاس ل ال ام أقل ي ا ال ارد وم ة ل  . ال

  

ر:الأول ال ي ال ار ة ال س  ALFAPIPE الاناب ل

ة تع ات م الأناب وح س ة ال م ة الع اد ة الاق ائ ة ال اه ة في ال اد ت ي الاق  ال
لي ة وال لا ة، ل دا لى ح غ ها ي ا ة في ن ق  تغ ة ال اخل ة ال اجات وتل ة اح س  ال

ة أسال ج ل دة ت عى م ا وت ي الى ا جاتها ت ل م انة على لل ة م اد ة اق  عال
لة وجل ة الع ا في ق وس  ال ل ه احل الى ال ي ال ت ال أة بها م ة ن س فها ، ال  تع

ها افها ، أه ي لها الى الإضافة أه  .ال
   
  

ل أة :الأول ال ة وتع ن س    ALFAPIPEم

ة تع س ة أقدم المؤسسات العمومية من ALFAPIPE  م اد ي الاق ها ال ائ اس ال في ال  م
اعة ل ص ي ال اة وال ة  ال ة ال ازئ ي ال ل لل أت وق (SNS) وال ه ب ة ه  ال
ها ا قلال ع ن ت الاس سع في وأخ صا ال ت تأم إعادة ع خ ح ن  ال ال" الف  و "ال

ال" ت أ ولق .et  (ALTMEL (SOTUBAL)" )س ة ت أن س اقلة الاناب م  للغاز ال

ALFAPIPE ة دا ة غ ره ل ما أرس ب 1974 س أ ، ج د 7000.000.000 ق غلال و  الاس



ع الفعلي ل 15 في لل ا 1977 أف ة ح وه ة ال س ادرة 46 رق ال ف 13 في ال  ن

ان 1983 ى و ة ت س ة ال ل ال  بإنجاز HOCHالألمانية  ، حيث قامت الشركة  SNS لل

ا وع ه قة (اكله افة )ال ة ال ا رة "ال ي" ب ع ال ة م كل 8 ب  ت ي ة م دا ع غ  وت
احة على اوز م ار 41 ت ة أك وهي ه اج وح ة  م على للإن لا د وت ال ال م ك ع  الع

 .عامل 969 ع ي
ل ا ان ة الفعلي ال س ل 15 في لل ة قام ح 1977 أف ة ال ان ة الأل ة اع س  ال
ة ها ع لة لف ل ح ت وع، مفات ا ال ه أن ك ة ه ها أت الأخ ات عل ها تغ  :م

ف15 • ة لة إعادة ت :1983 ن ح ا ال ار ح وه ادر الق ة في ال ة ال س  6 رق ال
ارخ  ،1983.11.13 ب

ة في • اء ت : 1986 س غل ورشة إن ف ال ار في ال ع إ س ها؛ ت ا  ن

 

 

ة وفي • ة انق :  1989 س ة وح دا ت إلى غ ا وح ة : وه مات الأناب وح ة وال  القاع
ISI ي الي ت ال ة عامل، 390 ح مات وح لفة ال ي    IPD ال الي ت ال  عامل 350 ح

ة وفي ➢ ؛  ت ض ت  :1991 س ح ي م ال ا ج ل ن ة ت لف مات وح لفة ال   ال
أ  راسة في ال ة ال ق رشة ال غل ل اخلي ال اقلة للأناب الإس ال اه، ال   ح لل
ت ة أع ح ها إلى ال قة، حال ا ح ال ى وأص ة“ ت ة الأناب وح ون ل مات و ال ة ال  القاع

TUBES 
" SPIRAL 

ة وفي • اء ت  :1992 س ة ورشة إن ي غل ج اخلي لل ارجي ال لان ادة للأناب وال ل  ال
دة في وال ال اجل م وذل ات؛ ج  ال

عة لة إعادة ع   :2000أك  15 وفي • ة أص الأناب م ح ة ال س ة م م  ع
ة اد ل اق ة اس ت س اقلة الأناب م ة  PIP GAZللغاز ال ي قلة وم ا م عة ودارا مال  تا

ع  .GROOPE ANABIB الأناب ل
1 

ل  : 2001جانفي 20 وفي➢ ة ت س دة شهادة على الأناب م ة ال  شهادة وعلى  ISO  العال
عه ي ال ولي الأم  .APIGI ال

ة وفي • وع إدخال ت :2002 س ي م ي تق ة ج ا ة ل ل NDT ال ة الأشعة ع  "  ال
X" أشعة. 



ة وفي • ت : 2006 س ة ف س وع في   PIP GAZ ال اكة م   TUSغاز اناب مع ال
ALFA  ادة ال؛ أرس ل  ال

ة في • س دمج ت :2007 س ل وأص ال إلى يومنا هذا لم  ALFA PIPE  اس ت

 تحدث
 .أي تغيرات 

اني:  ل ال يال ل ال   اله
 
 
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  

 
 

 

 الرئيس المدير العام

المكلف مساعد المدير العام 
 بالأمن

مساعد المدير العام المكلف 
 بالمراجعة 

مساعد المدير العام المكلف 
 بضمان الجودة 

مساعد المدير العام المكلف 
 بمراقبة التسيير 

 مساعد قانوني 

 المديرية
 التجارية

دائرة 
 التسويق

الدائرة 
 التجارية

 مديرية
 التموين

دائرة 
 الشراء

 مديرية
يةالمال  

دائرة المحاسبة 
 العامة

دائرة الميزانية 
 والمراقبة

دائرة 
 الخزينة

 مديرية
 الموارد البشرية

دائرة الإدارة  
 العامة

دائرة 
 المستخدمين 

دائرة الإعلام 
 الآلي 

 المديرية 
 التقنية

  دائرة
 التغليف 

دائرة إنتاج 
 الأنابيب

دائرة مراقبة 
 النوعية 

 مصلحة 
 البرمجة 

 دائرة 
 الصيانة 



 

 

 

 

يب لمالهيكل التنظيمي مصلحة المستخدمين ،    ؤسسة الفا

  

  
اني ال ة :ال ة أه س افها ALFAPIPE الأناب م  :وأه
  

ل ة :الأول ال ة أه س ة تلع : alfapipe م ة الاناب وح ون ل ا دورا ال ة في ك  ال
ة اد ع على الاق ي ال لي، ال عامل ح وال ة م كل مع ت اك ش نا  س
نلغاز اور وس ش وم اصة ال اع ال م ح إلخ،....ال  ق ة تق غ الي ب  م 62 % ح
اجات ق  اح ة ال  .ال

ع على ➢ لي ال اه فهي  : ال ل في ت غ الي ت ا عاملا 969 ح ي م اص ع ء ام  ج
الة م دة ال ج قة م  على ال ل ال غ ع ل وال ات، ج ا ال اه ك  في ت
لة ف ا ع الع ب م قة عامة، فة ال ة م دا ا  خاصة، فة غ ة م ي م  فعال

قعها و دورها ي م ات ا اه م والق الاس اج م ل ت ق ة ال ول اسي ال د، ك ع  م
مل، حاسي اس ع ال ا مع آم ه اه ادات زادة في م ة إي لا ائ خلال م ال  .ال

ع على➢ ولي ال ة لع :ال ح عة ن في فعالا دوار ال ة ال دة م  على ال  ج
ات ة م س ة، ال لها ع وذل ال دة في الأولى :شهادت على ت ة ال    العال

ISO  ة ان عه شهادة وال ي ال ولي الأم ، مما يعني الجودة العالمية لمنتجاتها APIGI ال

ام،مع  اع اح ل م ات ت ل ر ال ان، ق ا الإم عى ك ة ت س فا إلى ال ها على ال  م
ق  في  .ال

ل اني ال اف :ال ة أه س عى :alfapipe م ة ت س ق إلى ال ي ت اف م الع ا الأه  وه
ة غ اج ل ي الاح ات وخاصة ال س اك، ل نا نلغاز، س اع س اء، ال  ق  و وال

ه تل اف ه  :1في الأه

ة اه ة في ال اجات تغ ة الاح اع ) ال وقات ق  ؛(وال  ال

اك- ات الاح س ة ال اب أجل م الأج ة اك ا ال ج ل ة وال ي ال في ال ل؛ م  الع



ل- ام ت على الع ماتي ن اب على اع فعال معل ات اك ة تق ي ال في ج ها؛ م  ت

ر • ال وت ت ابه اجل م الع ة اك ة خ فة مه رات ومع ة ال ي  في ال
اله  م

ال ت • ة ح  ال ح ي سع لل اف   ت
قاي ت • ة ال دة العال جات لل  وال

ف • ال رؤوس ت ة الأم ع  ع الأج ج ب لاء ال لة ) أجان لع ة الع  (ال
ة • اف ات م س ة ال  الأج

ن  م ال • ة دي س  ال

ة • اه ة في ال ة ال ل خلال م ال ة ت  العامة ال

ة • اه ة في ال قة، ت ل ال اص على والع الة ام اص ل وذل ال  شغل م
ة ي  ج

  
  

ل اني الف راسة :ال ة ال ان  ال

  
  
ة في ال :الأول ال س  : alfapipe م

  

  على لبالحصو للمؤسسة تسمح التي العمليات مجموعة وهي ،التسويق و الإنتاج لقب التموينيأتي قسم 

  / الأمانالتالية :   الخصائص الاعتبار بعين الأخذ مع الموردين من( الخ. قطع الغيار ..الأولية المواد) 

  .لالآجا/ التكلفة/ الجودة

  :هما مهمتين على التموين وظيفة تشتملو

  .المخزونات تسيير و الشراء

  .للمؤسسة العامة السياسة مع متجانسة تكون أن التموين سياسة وعلى

  المطلب الأول: التموين
   الوقت في المؤسسة تصرف تحت بوضع تسمح التي الإجراءات مجموعة هو: التموين تعريف 1.

   لبأق و الإنتاجية عملياتها لاستمرار اللازمة المواد لك المناسبة الجودة و المناسبة الكمية و المناسب



  .تكلفة

   للعملية عادي لسير ضرورية خدمات و منتجات على لالحصو هدفها يكون عملية لك بأنه يعرف كما

   التموين أنشطة ففعالية. أداءها على تؤثر كما المؤسسة وظائف بباقي التموين وظيفة وترتبط. الإنتاجية

  ,  لإنتاجمن خلال احترام الجودة.غياب التوقف خلال ا الإنتاج احترام لخلا من فعالية على تؤثر

  .تخفيض نسب النفايات و تحسين الإنتاجية

   المورد/المؤسسة بين المشترك التصميم ،التسليم لآجا احترام لخلا من التسوق فعالية على وتؤثر

   النظام على تؤثر كما. الجودة و الجديدة المنتجات ناحية من الزبائن حاجات إرضاء ،الجديدة للمنتجات

   المنتجات تكاليف تخفيض ،المخزونات في المستثمر لالرأسما تخفيض لخلا من للمؤسسة المالي

   .نتيجة التحديد الدقيق للحاجات المحققة المدخرات ،المشتراة

   :التموين أنواع 2.

  :إلى المؤسسة طبيعة و نشاط نوع حسب التموين يصنف

  داخلي و خارجي إلى يقسم و: الصناعي التموين 1.2

  التجاري التموين 2.2

   التي للمؤسسة الستة القيود لتحلي المؤسسة على ،التموين وظيفة فعالية لزيادة: التموين أهداف 3.

  :كمايلي لها التطرق يمكن والتي التموين سياسة أهداف لتشك

   ،معتبرة بكميات الشراء ،المحتملين الموردين بين التنافس وضعية في المتمثلة و: التكلفة/السعر 1.3

  .المخزونات وامتلاك لالحصو تكاليف من لالتقلي، standardisationالمعايرة

   

  :الاستمرارية 2.3

  .الموردين مع الشراكة علاقات ،للموردين المالية الوضعية لتحلي ،بالحاجات التوقع في المتمثلة و

   

  :المرونة 3.3

  ،الحاجات تطور مع التكيف سرعة على القدرة لديهم الذين الموردين اختيار في والمتمثلة

  .الموردين/ الزبائن العلاقات تحسين  

   

  :الجودة 4.3

  المنتجات تجانس على البحث ،المنتجات وصناعة تصميم في الزبون لتدخ في المتمثلة و

  .الرقابة طريقة اختيار)، الانتظام(  

   :الأمان 5.3

  .للموردين المالية القوة ،المستودعات حماية ،التسليمات استمرارية في المتمثلة و



   :لالآجا 6.3

  .لالناق و المورد فعالية ل،الآجا تخفيض على البحث ،التسليمات انتظام في المتمثلة و

  المطلب الثاني: المشتريات 

   .Acheteur المشتري مسؤولية من هي الطلبيات ومتابعة الشراء طلبات معالجة ،الشراء تسويق إن 

   :الشراء تعريف1.

   المرحلة و الحالة حسب اللازمة و الضرورية للمواد الفعالة و المستمرة بالتدفقات القيام عملية هي

  . الصناعية المستلزمات توفير أو البيع بقصد أو الشخصي الاستهلاك بقصد الشراء يكون وقد ،المطلوبة

   والتجهيزات المواد من المؤسسة احتياجات وتدبير توفير عن المسؤولة هي الشراء فمهمة بالتالي و

   الأهداف إلى لللوصو المختلفة المؤسسة نشاطات يخدم بما وواضحة محددة سياسة وفق اللازمة

  .المرسومة

  

   :الشراء تسويق 2. 

   بالسوق التموين خدمات ترتبط بينما الخدمات و السلع فيه تصب الذي بالسوق التجارية الخدمات ترتبط

  :المتكون الشرائي المزيج على التموين عملية تعتمد و ،المنبع

   

  :المنتج سياسة 1.2

  ALFAPIPE حسب شروط الدولة و المؤسسة  المنتجات عن البحث ،المنتج بوثائق المرتبطة 

   :المصدر سياسة 2.2

  .ومتطلباته حسب الشروط الدولية نالتمويأساسيات  ودراسة الموردين بسياسة المرتبطة

   

  :السعرسياسة  3.2

   إلى بالإضافة مورد لك طرف من المطبقة المالية والشروط السوق لأسعار الجيدة بالمعرفة المرتبطة

  .القيمة لتحلي

  :لالاتصا سياسة .4.2

   المعارض لمث التظاهرات في العروض تتبع لخلا من ،المورد على بخطوة يتقدم أن المشتري على 

  بجدول الزيارات للمعارض الوطنية على طول السنة ويتم انشاء الجدول  ALFAPIPE تقوم مؤسسة

  .كل سنة حسب مواعيد المعارض وأسماء المشترين الواجب الذهاب للمعارض

   :الشراء طلبات معالجة 3.

   على يحتوي منتج لك أي ومناسب لمقبو الطلب أن من التحقق على تعتمد بالطلب المرتبطة التعليمات

   أربعة عبر تمر الشراء طلب معالجة و. التسليم مكان و لالآجا ،الجودة ،الكمية: الضرورية المعلومات



  :لمراح

 أو  DEMAND D’OFFRE مناقصة عرض أو للموردين للأسعار طلب لإرسا: الاستشارة 1.3
Appel D’offres  

  

  :المورد اختيار3.2 

   تكاليف ناحية  من المختلفة المتاحة الإمكانيات بين مقارنة لجدو إعداد على بناء المورد اختيار يتم

   لآجا ،التقنية الجودة، TCO (TABLEAU COMPARISON DES OFFRES) الشراء

  .الإنتاج مستوى تنويع على القدرة ،التموين

   :التفاوض 3.3

  .الضمان و القانونية ،التجارية ،التقنية البنود لحو المورد و المشتري بين مناقشات

  

  :العقد منح 4.3 

   المصادقة تمت الشراء طلبية بأن يعني وهذا ،المالي الالتزام و التموين مسار يطلق الطلبية تقديم إن

  .المؤسسة قواعد حسب تقنيا عليه

   :الطلبيات متابعة 4.

  :التالية لالمراح حسب المؤسسة مستوى على الطلبيات متابعة تتم

   

   :لالآجا متابعة 1.4

  .لإرسا لآخر الفاتورة من التحقق غاية إلى المورد إلى بإرسالها تبدأ الطلبية تنفيذ متابعة

   :الكمية و النوعية المراقبة 2.4

   ،المستقبلة الكميات تراقب التي لالاستقبا مصلحة طرف من للسلع والنوعي الكمي لالاستقبا يتم

  .المرفوضة ،المقبولة

  

  :تسوية المورد 3.4

  الموردين من الشراء فواتير تلقي بعد المحاسبة مصلحة طرف من الفاتورة تسوية يتم

  (التسليم لوآجا المستحق المبلغ من التحقق(

   :الموردين تسيير إلى الشراء تسيير من الحديثة المقاربة 5. 

 في المؤسسة بحث يعني والذي ،المشتريات تسيير من استخداما الأكثر الموردين تسيير مفهوم أصبح
  .الموردين مع إستراتيجية علاقات ربط لخلا من تنافسية ميزة على لالحصو

   المشتري بين المدى لطوي لمتباد ارتباط وهو ،الموردين و المشترين بين شراكة إلى المفهوم ليتطور 

  .وموثوق سريع وتسليم عالية جودة يضمن والذي الموردين و



   وثيق لتفاع يتطلب كما ،الموردين من محدود عدد مع مستمرة علاقات ربط يتطلب الشراكة ونموذج

   الوقت في التسليم تضمن والتي للموردين الإنتاج خدمات بين
 

  

اني ال احل :ال اءات م اد واج ة في الاس س  ALFA PIPE  اناب م

ة ته ل س بالتسويق الدولي بالقدر الكافي ولم تضع التصدير من أولويتها  ALFA PIPE اناب م

 ونظرا
لاستحواذها على مشاريع  سوناطراك  وغيرها من المشاريع المحلية لنقل الغاز والبترول لم تفكر في 

هذا إلى التصدير واقتصرت على استيراد المواد الاولية من الخارج ومن خلال هذا  سنتطرق في مطلبنا 
 .محاولة إسقاط الجانب النظري على المؤسسة محل الدراسة 

ة ت ل اء ع ة في ال س ة  ALFA PIPE  أناب م احل ع لة و هامة م  :يلي ما في ال

ل احل :الأول ال اصة ال  :ال ق ال
اءات اصة الإج ة ال  :ال ل

ي اجة ت حلة تع  :ال ي م اجة ت احل أه ال ة م ل اد ع ع د الاس ة ف ا  عق شه كل ب

اع ي  اج ام ورؤساء ال م ات أق ح ة ال اج راسة الإن ي ل  :يلي ما وت

هلاك • ه مادة كل م الاس اضي ل  .ال

ي ال  • ون  ال  .لل

اجات • ة الاح ي  .ال

ع ة و اق اد ال حلة تأتي لل ة م غ اد ال ل لل ص ازن  إلى لل لف ب ال ات م ح فة وذل ال ع  ل
اجات ة الاح ل مادة كل م الفعل ة ل  .وح

اءات • اصة الاج ة ال اء ل  :ال

اد اء ل إع لقى ن أ ع: ال ة ت ل اء م ات ال ة ال ل لع ال ج على ت ال ردي  ك  ال
دة ج ة ال ي اء على   ال ال او و أس ردي ع اع ال اد وأن ة ال ف يه ال  الاس مع ل
ار  ل ال ف ل ي تع ع ص ف ال يه ت ة حاجة ل س اد م ال ة ال اد ي الأول  ل إع
اء  :يلي ما ه ي ال

ة • ة ال ل  .ال



ة • اعة لإرسال اللازمة ال  .ال

ة • فع ك  .ال

 .ال قة •

ة وتارخ رق • ل وم اء و  .ال

ا إرسال ي ذل ع ل ه ل  ع ال ع إلى الا ردي ج ل ال عامل ال  .معه ال

وض مقارنة • ار الع ردي واخ  :ال

ردي ردود تلقي ع وض و ال حة الع ق له م ال ول وضع ي ق قارنة ج وض ل  اس ه ل الع
رد، ادة اس ال ة ال ل ها، ال ع و د، ال ف، سع ال ع ال ار، ال ي فع، قة ال  أجال ال

ل اعة، ت ت سع أخ ال ادة ه اش ة ال ر الأول ها وم ر  .ت

لاع ع ع على الا احات ج وض اق ردي وع فاوض ي ال ل معه ال ع ح اس ال  ي ح ال
ه ت سع أخ أساس على تع ة، ه اش س ع ال ة و ة ف لقى مع ة ت س ردي ردود ال  ال

افقة ف أو ال ل على ال ات ال مة الأسعار ت ق ئ فها م ال م ع ة تق س ار ال  اخ
رد اس ال عامل ال ا مه عامل أساس على ذل ي ح معه، لل  .وه

لام أجال ح م اعة اس ع ح وم ال  .ال

راسة ح ة م  على ال ل ر م لفة ال ات ال ل اد ع اء الاس اخلي وال ارجي ال  على ، وال
ة، م  س ع أخ ت ح ال اءات م مع ن اء اج اد قة على ال  وه ال الاع

اد فان اتف فق. وم للإلغاء قابل غ الاع رد )ال ر ال ار  عق ج (وال  على ت
عة و م م ة ل ال ل  :وهي الع

ة • ل اد ع اد اس ة م  Polyéthylène LUXENE أول

رد • ة :ال ر ✓    ALFAPIPE الاناب ش ا :ال ال  UNIONإ
EUROPEENNE ITALIE 

• ALFAPIPE   BEA*   رد ب   PB  INDUSTRIE POLIECO M.  ال
ة ال : الإشعار ب ال  ✓ الا

ل اني ال احل :ال ة م ل اد ع  : BEA ب م  على الإس

ق  ت ة إلى ال ل اد ع ن  اس ة، دفعة على ت ة أن ح واح ل اد ع   ب م  على الاس
BEA  ل على ت احل ثلاث ش  : هي م

حلة •  . ال م



حلة • ح م  .الف

حلة..3 ة م  .ال

حلة ❖ ة أول ه  :ال م ل م ع رد ب بها ق ع) خ ع ارة هي و ، ال  ال عه (ا
ثائ على ة ال له الأول له على دلالة لع ح ق اد لف ه اع  .ع

ه ت حلة ه رد ام ال ق  ال ل ال ف رة م ة الفات ل لها ال ام ث ، ال  في ب
اء و خاص دف لف إع لي رق ال ل ف ، ت ق  ي س ه إلى ال ارحل ه قة ال  .ب

م ح ق ل ي الة إلى  ALFAPIPEالع ارجي ال BEAو ائ  ال ، ل  ال  وهي ت
قة فقة وث مات م ة ع عل ل اد، ع ى الاس ه ت قة ه ث   Demande de domiciliationال

ل ان مات ت ،  ال عل ة ال ال  :ال

ان و اس • رد ع ه رق ALFAPIPE ال ا ي ح  ال

• N° 637 300 XXXXXX / 54 :ه رق ا ي ح  ال

• METEAUX MOTEURS MMPI INTERNATIONAL-BP 219 164 :ان اس  وع
ر  ال

BOULVARD DE PLOMBIERES 13308MARSEILLE CEDEX 14 FRANCETEL 

0033491025350-FAX 0033491027636-IBAN FR763000 4034 1800 0100 

4829 460      

Adhesif   COESIVE     492,775 Polyéthylène LUXENE :ع ة ن اعة و  -   ال

70,85  

فة رق • ع ة ال  8536202000  :ال

اعة ة •  EUR 979.551,00 : ال

رة رق • ة الفات ل  ID004856 : ال

ف ال ل إلى الإضافة ل ي رة ملفه الع ةال الفات ل ان Facture pro format ل  ال
رة وهي سلها فات ر ي رد ال ل لل مات ت لعة ع معل  .ال

ا ف ك لعة أن ت ورقة ملفه مع ي ردة ال ن  إما ال  :ت

ة مادة ➢ ه في :أول الة ه عى ورقة ملفه إلى  ال ام ت ل ان Engagement الال   ال

عه ح ي ه ي ة م س اد أن ال ة ال ردة الأول جه ال ة ت ل ة حاجة ل ال أ ال ع  للاس
اقة ح ة ال اج ة الان س م لل ل م و عها إعادة ع  .ب



ل رد و ة م ورقة ال ل ائ م ة دفع ع ال اعة على ال ى ال رقة ت   ب  ال
Attestation  ه في الة ه لعة ال ة مادة ع ارة ال  .أول

حلة❖ ة ت م ل  :الع

لام ع الة اس لف مع ال ل ال رة - ال ل) ال ة  الفات ل  ورقة – ال
ام م ( الال الة تق ات ف BEA و أك و ال ها م ال أ ص اءات ل   إج

ل ال ح ق اد ملف ملف ف م ح ، الاع الة تق ة في ال ا ل الأم ب ا ب  ه
اح  .الإف

اد تع ❖  :ال الاع

اد ع سائل م ال الإع الا الأك ال ع ل م إس عامل ق ادي ال ارة في الاق  ال
ة، ارج فه  ح ال ل ل على وذل ال م صادر أنه تع ، ى الع ال الح ال  الغ ل

ف ى ل .ال اف وت اد أ رد في ال الإع ح ال ه ال ال اد ف ر الإع  وال
اد فاتح ه ه ما إ الإع ل ه، أو ل ا سل ال ل اد فاتح ال له عه ال ال ه ال  الإع

ا غ ش ل ل ب و تفاص اد وش ا ال الإع اد فاتح ن  ق ك   الإع

ثائ و ة ال ل رة :ال ارة، فات قة ت ، وث قة ال أم وث  . ال

ر م ل ثائ إرسال ال فقة ال  :وهي ال

رة • ارة الفات ل ان  facture commerciale ال   ال

ات م تع وهي ة ال ه ي ال ها ص أن ال على  ال أك ، عل ها م و و امل ش  و
انات ي ال ها ال ا  ت رة تع أنها ك ها ت فات ة ف ة ك ائع و سلة ال اصفاتها ال  وش وم

ل ن  ال ق ع ال ر ال ر ع وت ادق ال ل م وت ف ق ارة الغ  .ال

أ شهادة • ل ان Certificat d'origine    ال   ال

ر شهادة هي فة ع ت ارة الغ ر بل في ال ان ت ال اج م اعة إن اد ال ها ال ي  وتع ت
قة ورة وث ف ض ع ة على لل اعة ج  .ال

ة • ل ل ان Bill of Lading  ال ب   ال

قة صل تع وث ل ك اعة ت ة ي م و ، ال اعة مل رة ال ها  ال هة ف ي لل  ال
ر ها، ح ي ح لأم ة تع ة م ال ل اح ال ب اعة ش ي أن ع لل  إن .ال
ه ة ه ل سل ال ة ت ها ن سل م ها أن  و لل ع حالة في ه اعة، ب ها أو ال  ه

ل ر ل ل الع اعة ل زة م ال ارك، ح قى و ال ة ت ها ن ة ران ل م ف جع ال  ل



ة ع بها ل غ ع لع تف نة ال م. ال ر ق ة إرسال ال رد ن لف ق و لل  م
ان ذل و ل ل ا وص اه ه إح   .إل

ة • ة قائ ع ل ان  LISTE DE COLISAGE ال   ال

قة وهي ر رها وث ات وت ال ه، د كل م ة، ووزن  ورق رد، إس ال رة رق ال  الفات
ارة ات ووصف ال قة ال  . ب

ل ان • ة شهادة   CERTIFICATO DI CIRCOLAZIONE DELLE: ال  ح
ائع  ال

ع ي ال و اء ال خلاله م ي ال ال ة س اخ ة أو ال اح انات وأه ال  ال

ات ر، اس ن ه ال ه ال ل ورق  ج ، م ر ع ال اعة ون ها ال زن، و  وال

هة ها ر ال وال  .إل

ل ل أن ق ح ال ق اد ف أك الاع د م ي ه، في رص وج ا ن  ح ص و ق  ال ال  ة ف
فقة ان وذل 5 % ب  ال ف أسعار ارتفاع ل ك ولار ص  .ال

ل ث ة   BEAب ي ي ارة العامة ال ة لل ارج ل  SWIFTرسالة ع  DOEال ع ت  ج
مات عل اردة ال ح ل في ال اد ف  الاع

لام ع اتها ف  SWIFTل  DOEاس ز ب ار ،ث م اد مع  للاع
اد ل في ر بل في الاع سل ث ال ه ي ا ب ،  SWIFTإل ال  .ا

حلة ❖ ف م اد ت  ال الاع

ار ع ة اخ ي ارة م ة ال ارج ز لل ال ع م ،  BEAوه ال ر إشعار ق   وه ال
ALFAPIPE  ح ت ق أنه اد ف ه اع ال  .ل

أ • ر ي اعة ب ال اد وهي ال ة ال اد الاول ثائ وع ف ال ها ال ر :وهي عل  ة الفات
ارة، أ، شهادة ال ، س ال ة ال ة قائ ع  .ال

 

ر  • ة ال ل اعة ش ع  ال ب ع  ال هاء و ة م الان ل م ال ع ق  ي
ر ه إلى ال ه ب ثائ ل ة ال ل ص ال ها ال اد، في عل م ث الاع ر ب ق   ال
BEA ها  .ف



سل ث • الي ال ي انات الا الة ال قات دفع اجل م  BEAل رة ال ق اد ال  الاع
الح ال الي ال ل م ح الا الة تق اء  BEAو لغ إع اد م  ال ال  لل الاع

وره لغ ل ب اد م الي ال إلى الاع  .الا

قى • ة ت ل ة الأخ في الع الة ب قائ لها و  BEAو ل ح ،  ALFAPIPEع  له ت
ات اع مع ال لغ اق قا ج ق كان ال ال ه م سا ا  .ح

 

ة: ات   ال
 ة الفابيبسمامدى مساهمة مؤسستنا للموضوع بالإجابة عن الاشكالية المطروحة، ارفي ختام دو     

، وقمنا بالإجابة عليها من خلال الفصلين ، الفصل الأول  في مجال المبادلات التجارية الخارجية
د  ارسة ميدانية حول الاستيا، ، أما الفصل الثاني تناولنا دربطاقة فنية حول مؤسسة الفابيبتناولنا خلاله 

سة حالة للشركة عن طريق تحليل الوثائق ارالنظري على مؤسسة الانابيب الفابيب ود بإسقاط الجانب
د. ارستيلإافي عملية المستعملة   

  



 

 

 



 

 

 



 

 



 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 



 

 



 

 



 

 





 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 



 

 


